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1. Contexto mercado brasileiro
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a) Principais indicadores económicos (2025)
• Crescimento de 2,2% do PIB (terceiro ano consecutivo a subir);

• Inflação em 4,4% (valor mais baixo dos últimos dois anos);

• Taxa de desemprego de 5,2% (menor desde 2012), com número recorde de 
empregos formais;

• Valorização do real face ao dólar (11%);
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a) Principais indicadores económicos (2025)
• Taxa básica de juros (SELIC) em patamar muito elevado (15%);

• Dívida pública a aumentar sem travão (78,7% do PIB);

• Instabilidade do sistema financeiro (Caso Banco Master);

• Dependência de boa performance/ciclos virtuosos das commodities

(agronegócio, minerais e energéticas)



6

b) A seguir em 2026

• Eleições Presidenciais e Estaduais (outubro)
• Impacto na atividade económica (tende a ser um ano mais “parado”);
• Aumento dos gastos públicos (desembolso de recursos com programas sociais extraordinários).

• Relacionamento económico com os Estados Unidos
• Alíquota média de 15% (considerando recente anúncio do Presidente Trump);
• Mais de 700 produtos brasileiros continuam sujeitos a alíquotas de 50%.

• Reforma Tributária
• Processo irá decorrer até 2032. Impacto ainda imprevisível;
• 2026 é o ano 0. Introdução do IVA Dual e alíquota de 1% para testar novo sistema;
• Impacto imediato para quem opera no mercado (CNPJ local); 
• Processo de exportação não deve sofrer grandes alterações.
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2. Relacionamento económico bilateral
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a) Breve fotografia - Destaques

Agrícolas e alimentares 
conformaram cerca de 55% 
das exportações 
portuguesas para o Brasil em 
2025.

Do top10 de produtos mais 
exportados PT → BR, 6
integram estas categorias. 

Azeite é responsável por 33% 
das nossas exportações.

Portugal tem posição de 
liderança no mercado em 
azeite, peixes congelados, 
filetes de peixe, maçãs e 
peras

3º em volume e consumo de 
vinho

+1600 empresas 
exportadoras de bens para o 
Brasil (2024)

Presença multissetorial 
empresas portuguesas no 
mercado (IT, infraestrutura & 
engenharia, energia, máquinas 
e equipamentos…)

Crescimento do Brasil 
enquanto investidor direto 
estrangeiro em Portugal

Grande impacto destes 
movimentos na formulação da 
relação económica bilateral 
(produtos comercializados)

TAP opera para 15 aeroportos
brasileiros atualmente, com 
+100 voos semanais. 

Líder de mercado rotas Brasil 
- Europa

ESPECIALIZAÇÃO 
SETORIAL

REFERÊNCIA NO 
MERCADO

RECONHECIMENTO 
MULTISSETORIAL

SOFISTICAÇÃO ATRAVÉS 
DO INVESTIMENTO

CONEXÃO 
INTEGRADA
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a) Breve fotografia - Desafios

→ Diversificação da matriz das trocas
comerciais, onde encontramos uma excessiva
concentração em poucos grupos de produtos

→ Valores médios de exportação numa faixa de
preço baixa

→ Grosso das exportações de produtos
industriais transformados apresenta baixa
intensidade tecnológica
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3. Acordo UE-Mercosul

This Photo by Unknown Author is licensed under CC BY-SA-NC

https://www.flickr.com/photos/jrcelso/51125081469/
https://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/
https://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/
https://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/
https://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/
https://creativecommons.org/licenses/by-nc-sa/3.0/
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a) Setores a acompanhar

AGROALIMENTAR MÁQUINAS E 
EQUIPAMENTOS

MATERIAL DE 
TRANSPORTE

MODA

CASA

• Abertura novos 
produtos/acesso ao mercado

• Proteção das indicações 
geográficas

• Ganho competitividade/preço
• Previsibilidade regulatória

• Procura e potencial de
absorção

• Necessidade diversificação do
Mercosul

• Redução de tarifas pode 
significar uma oportunidade

• Exposição a pressão 
competitiva cruzada exige 
qualidade como diferencial
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OPORTUNIDADES 
PRODUTO E PAUTA 

ADUANEIRA

• Identificação do portefólio 
potencial

• Delimitar ação a produtos 
com maior potencial de 
entrada

• Matching com produtos 
abrangidos pelo Acordo

• Análise de impacto no 
custo final

ESTRATÉGIA DE PREÇO E 
POSICIONAMENTO

• Redefinição de preço em 
função do custo de 
entrada

• Preços-alvo por canal e 
segmento target

• Avaliação concorrência 
local e novos players
internacionais

REFORÇAR CONTACTOS E 
PROSPEÇÃO

• Consolidação e reativação 
de relações comerciais 
asap

• Prospeção direcionada a 
parceiros estratégicos, 
associações comerciais e 
stakeholders
nacionais/regionais

• Missões empresariais e 
feiras no mercado

CAPACITAÇÃO 

• Procurar formação 
especializada, 
acompanhamento e 
assessoria 
técnica/comercial

• Atenção a movimentos de 
associações/entidades 
locais

• Privilegiar 
testemunhos/experiência 
de mercado

b) Actionable Insights
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c) Mitos vs Realidade
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d) O Acordo visto do lado de cá
• Prioridade e celeridade na aprovação (formal e informal)

• Senado aprovou o Acordo por unanimidade no dia 04/03. Texto 
segue para sanção presidencial

• Alternativa que se tornou prioridade face ao contexto global
• Claro alinhamento estratégico entre setor público e setor 

privado

• Abordagens e estratégias setoriais
• Ações de capacitação, organização de missões empresariais e 

grupos de trabalho setoriais
• Estudo de mercado Apex-Brasil

• Como Portugal é visto
• Porta de entrada natural dos produtos. Mercado teste
• Hub logístico para a Europa e Norte de África



www.portugalglobal.pt

aicep@portugalglobal.pt

www.linkedin.com/company/aicep-portugal
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Francisco Saião Costa
francisco.s.costa@portugalgloba.pt
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