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QUEM SOMOS? 



Somos um grupo internacional presente em 3 
continentes, com mais de 75 anos dedicados à 
indústria e setor automóvel. Mas vamos mais 
longe. Na Salvador Caetano criamos valor  
nos nossos negócios, sempre de olhos postos  
no futuro e reafirmando o compromisso de 
manter sólidas as relações que fomos 
construindo, ao longo dos anos, com os 
nossos Colaboradores, Parceiros e Clientes 

3 continentes 
43 países  

+7 600 
Colaboradores 

IMPORTAÇÃO E 
DISTRIBUIÇÃO 
AUTOMÓVEL 

MOBILIDADE 

EQUIPAMENTOS 
INDUSTRIAIS  
E OFICINAIS  

MONTAGEM  
E PRODUÇÃO 
AUTOMÓVEL 

PRESTAÇÃO  
DE SERVIÇOS 

AUTOCARROS 
CAETANOBUS 

CAETANO 
AERONAUTIC 



ESTRUTURA ACIONISTA 

(62%) (38%) 



A CaetanoBus é o maior fabricante 
de autocarros e chassis em 
Portugal.  

A maioria dos produtos destinam-se 
à exportação e estão ao serviço de 
operadores de transporte um 
pouco por todo o mundo. 

Fabricamos chassis e autocarros com 
diferentes especificações para 
serviços de transporte urbano, 
turismo, aeroporto e miniautocarro.

A nossa sede é em Vila Nova de 
Gaia e temos fábricas em Vila Nova 
de Gaia e Ovar.  



O NOSSO 
PROPÓSITO 

Trabalhamos todos os dias para entregar 
soluções mais verdes e seguras às cidades, 
tornando-as melhores sítios para viver. 

Zero-
Emissões 

Soluções amigas 
do ambiente 

Melhorar 
as redes 
urbanas 

Melhor 
qualidade 
de vida 



CaetanoBus -  Sede 
e Fábrica 

CaetanoBus  - 
Fábrica 

Distribuidores - 
Caetano UK &  
Cobus Industries  

PRESENÇA  
MUNDIAL 

PORTUGAL 
Vila Nova de Gaia 
(Sede e Fábrica) 

Ovar 
(Fábrica) 

REINO UNIDO & 
ALEMANHA 
Coalville 
CAETANO UK 

Wiesbaden 
COBUS 



AS NOSSAS 
SOLUÇÕES DE 
MOBILIDADE 



MOBILIDADE 
ELÉTRICA  
A NOSSA PEGADA NO MUNDO 

+500 
Autocarros elétricos em 
circulação e / ou produção 

+45 

Unidades em circulação 

Parcerias em progresso 

cidades 



CURREN T   

ZEB 
FOOTPRINT  

144 197 +140 

21 

8 

1 1 

1 

101 25 5 

4 4 1 

1 

141 43 

10 2 

32 18 

12 2 2 

2 2 1 

19 18 

1 

2 1 



Caetanobus na 
Alemanha 

Caso  Prá t i co  
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Informação geral 
 

• Candidato Individual sediado em 
Portugal 
 

• Fornecimento;  
 
• Concursos Abertos ou Limitados por 

Prévia Qualificação e Acordos Quadro; 
 
• Procedimentos de Negociação  

 
• CPV’s: 34120000; 34144900 
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Alemanha 
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Caetanobus na 
Alemanha 

Plataformas de Contratação 

• eVergabe Apolda;  
• Metropole Ruhr 
• Elvis Sub Report 
• Deutsche eVergabe 
• Vergabeportal 

Caso Prático 
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Estrutura Procedimento 

• Pré qualificação: Confirmação das condições de participação (volume de 
vendas, referências, etc, são seriados cerca de 5 concorrentes, verificar 
sempre possibilidade de usar condições de outras entidades);  

• Fase de Proposta (Resposta requisitos técnicos do CE) 
• Fase de negociação (Entre 1 a 3 meses)  
• Revisão de Propostas 
• Adjudicação 
• Confirmação de compromissos (ex.: garantias bancárias) 
• Assinatura do contrato  



Caetanobus na 
Alemanha 

Caso Prático 
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Abertura 

concurso
Kick-Off meeting
- Tenders team;

- Comercial;

- Technical sales 

Análise Técnica

- Technical sales 

Análise de Após Venda

- Tenders team

Análise orçamental

- Tenders team

Recebimento 

de inputs para 

a proposta

Validação da 

oferta
- Tender’s team

Fecho da proposta

- Comercial, tenders team, SAC Dir.

Mecanismos de aprovação

- Tenders team

Submissão

Abertura 3 dias 15 dias

20 dias 23 dias 30 dias

SAC -> Other Dept

Other Dept ->SAC -> Client



Caetanobus na 
Alemanha 

Estrutura documentos 

• Informação Genérica Concurso – Angebotsabgabe; 
• Condições Comerciais - Kaufmännische Bedingungen  
• Proposta – Angebotsschreiben;  
• Especificação Técnica - Lastenheft  

Caso Prático 
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Idioma e documentos Critérios Avaliação 
Invertidos 

Após Venda Custos com 
viagens 

Comercial 
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As propostas devem 
ser apresentadas em 
Alemão. Fundamental 
ter equipa com 
competências 
linguísticas. 
 
Menor liberdade na 
construção das 
propostas - Templates 
de cliente. 
Desmaterialização. 
 
Verificação antecipada 
da plataforma. 
 
Questões até ao fim do 
procedimento. 

Maior ponderação 
para a proposta 
técnica e menor para 
o preço (70/30). 
 
Preços justos. 

Procedimentos 
longos com 
negociação implicam 
várias viagens ao 
cliente. 
 
Negociação intensa. 
 
Inspeções são muito 
importantes para 
receção. 

O mercado alemão 
dá muita importância 
a aspetos técnicos da 
oferta com grande 
ênfase para as 
condições de após 
venda.   

Na Alemanha as 
propostas não são 
divulgadas e muitas das 
condições de execução 
são alinhadas após a 
adjudicação.  
 
Essencial equipa 
comercial bem 
preparada para 
negociação e feedback. 

Especificidades mercado Alemão 
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Visão para 
o futuro 
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2025 2025/26 2026 
FC & EV Articulado 18m FC inter-urbano 12m (class 2) 

FC Low-entry 12m
FC Turismo LHD 

AUMENTO DO PORTFÓLIO DE PRODUTOS A  
BATERIAS E A HIDROGÉNIO  

PLANO DE 
DESENVOLVIMENTO 




