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Através de um distribuidor portugués, a Clarks
inaugurou a primeira loja prépria em Setem-
bro. A marca britinica de sapatos prepara mais
aberturas e voltou a produzir no pais, onde ti-
nha fechado trés fibricas ha dez anos.

A marca de sapatos Clarks regres-
sou a Portugal. Desde o inicio do
ano que a multinacional inglesa,
que chegou a ter fabricas no Nor-
te do pais, tem uma parceria com
a empresa Distra para a distribui-
¢ao de produtos por sapatarias
multimarca. E, em Setembro,
alargou a aposta no mercado na-
cional, abrindo a primeira loja ex-
clusiva Clarks, no Forum Sintra.

«Em termos de sustentabili-
dade de um negocio, os volumes
sao, numa fase inicial, relativa-
mente baixos e é dificil aguen-
tar uma estrutura sé com a re-
venda. Por isso, a nossa estraté-
gia também passava por ter
lojas proprias. A ideia é abrir
quatro no espaco de um a dois
anos», avanga ao SOL o adminis-
trador da Distra, Alain Raoul.

Estar nos principais centros co-
merciais do pais - porque as ren-
das das lojas de rua sao «muito
elevadas» — € uma das «priorida-
des a seguim, refere o empresa-
rio, indicando que «ha negocia-
¢oes em curso» com o Almada
Forum para tentar abrir o segun-
do ponto de venda.

Alain Raoul, que langou a Dis-
tra para trabalhar com a Clarks e

investiu cem mil euros para ter a
primeira loja, assume que abrir
num momento de retrac¢ao do
consumo tem riscos. E ndo escon-
de que as vendas deste espago até
estdo «abaixo das expectati-
vas», embora nao detalhe. Mas
também assegura que langar lo-
jas proprias € «muito positivo»
porque «da uma grande ima-

gem da marca». «Pode pensar- |

-se que é uma grande concor-
réncia [aos clientes da Clarks que
compram para revender], mas

alavanca imenso a imagem da |
marca», diz, ressalvando que até §

pode ajudar as sapatarias multi-
marca a vender mais.

Sapatos made /nPortugal
Quanto ao negocio de revenda de
sapatos Clarks, o administrador
afirma que também este sector
reflecte o panorama do comeércio
em geral. «Continuamos a cres-
cer nas vendas, mas nao com
os mesmos clientes que tinha-
mos no inicio, porque alguns
ja fecharam as lojas. E outros
estao com grandes dificulda-
des», descreve.

Fundada em 1825 pelos irmaos
Cyrus e James Clarks, esta mar-

Marca de sapatos ja calgou musicos como Nick Cave, Bob Dylan ou Robbie Williams

ca de sapatos—que ja calcou mii-
sicos como Nick Cave, Bob Dylan
ou Robbie Williams —ja tinha es-
tado em Portugal, mas do lado da
producao.

No inicio dos anos 90, quando a
multinacional deixou de fabricar
cal¢cado no pais de origem para
conseguir manter-se competitiva,
escolheu Portugal para instalar
unidades fabris no estrangeiro. O
seu brago industrial, a C&J Clark,
chegou a ter trés fabricas em ter-
ritorio nacional: uma em Arouca,

outra em Castelo de Paiva-eraa
maior do concelho, empregando
600 pessoas — e a terceira em Vila
Nova de Gaia. Mas acabou por fe-
cha-las, entre 2001 e 2004.

Agora, regressou as origens.
Ainda que nao tenha voltado a ter
uma fabrica exclusiva dos seus
produtos, a empresa «ja fabrica
alguns modelos em Portugal»,
assegura Alain Raoul, embora
nao esclareca onde, nem quais.
«Fomos informados que ti-
nham voltado a produzir, em

fabricas multimarca. Depois,
os sapatos sao enviados para
Inglaterra e dai é que sao dis-
tribuidos pelo resto do mun-
do», explica, elogiando a indas-
tria nacional do calgado.

Assumindo-se como a quarta
maior companhia de calgado do
mundo, a Clarks estd em mais
de 35 paises. Vende acima de 50
milhoes de pares de sapatos por
ano, detendo uma elevada quo-
ta de mercado em paises anglo-
-saxonicos.
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