Contra a crise, exportar

Com o mercado interno em retra¢do ¢ o esmagamento de pregos
por parte da grande distribuicio, os produtores de frutas e legumes
viram-se para o exterior —com um crescimento da ordem dos 167
POR LUISA OLIVEIRA TEXTO, BRUNO RASCAO FOTOS, EM MADRID

or estes dias, Hong Kong re-
ceberd um contentor cheio de
uvas portuguesas, depois de
mais de um més de viagem de
barco. Serda uma estreia, mas nada de es-
tranho - por ¢4, consomem-se uvas do
Chile e do Peru, com mais de dois me-
ses sobre a colheita. «Claro que estamos
apreensivos, tivemos de dedicar um cui-
dado especial a fruta, depois de ser apa-
nhada e aplicar-lhe um tratamento ri-
goroso, mantendo-a a uma temperatura
certa durante todo o percurso», explica
Ricardo Costa, 30 anos, relacdes publi-
cas da Vale da Rosa, empresa alentejana
que se apostou nas uvas sem grainha.
Portugal ndo tem qualquer tradi¢do de
exportar frutas paraa China e a distancia
aparece no topo das dificuldades desse
mercado. Mas ha que abrir horizontes.
E os produtores da drea dos frescos sdo
prodigos nisso. Os baixos indices de con-
sumo do mercado interno e as exigén-
cias de pregos abaixo do aceitavel por
parte das grandes superficies obrigaram
0 setor a virar-se para o estrangeiro. No
tltimo ano, registou-se um aumento de
16% das transacdes com outros paises e
uma faturacdo de goo milhdes de euros.
O mercado principal continua a ser a Eu-
ropa, com destaque para Franga, Alema-
nha e Inglaterra. Mas outros aparecem
tambémcomodestinatdrios privilegiados
(Marrocos ou Canadd). «Este ano que-
remos chegar aos mil milhdes de euros»,
afirma Manuel Evora, 49 anos, presidente
da Portugal Fresh, uma associagao de em-
presas (mais de cem), que nasceu ha dois
anos para promover o setor e adotar uma
estrategia para o mercado externo.

AJUDA AS EXPORTAGOES NACIONAIS

Portugal tem condi¢des otimas para
criar produtos de exce¢do. «Com uma
dimensdo mais pequena do que 0 nosso
principal concorrente — a Espanha - ha
que ilp()StﬂI' nas caracteristicas que nos
distinguem», aconselha Manuel Evo-
ra, também responsdvel pela empresa
Luis Vicente, lider das exportagdes de
horticolas. Os outros paises procuram
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os frescos nacionais pela sua coloragio,
textura e sabor. Msa também pela segu-
ran¢a alimentar exigida na produgdo.

Luis Mesquita Dias, 59 anos, diretor-
-geral da Vitacress, sabe que se quiser
consolidar o lucro dos dltimos anos, tem
dealargar as exportacdesao Norte da Eu-
ropa e diversificar os produtos. Os sacos
de batatas pequenas que agora comercia-
liza, por exemplo, sdo importantes paraa
rentabilidade da empresa, pois ocupam
terrenos antes desaproveitados quando
nao era epoca de exportar para Inglater-
ra, o principal cliente internacional.

Irafeiras do setor,comoa Fruit Attrac-
tion, que se realizou recentemente em
Madrid, abre excelentes oportunidades
de negdcio. Este ano, a Portugal Fresh le-
vou ali 16 empresas nacionais, algumas
delas partithando standes para reduzir
custos. Todas estabeleceram contactos
para o futuro além-fronteiras.

Legumes embalados
para saladas, saladas prontas
a comer, molhos de salada,
legumes biolégicos

22 milhdes de euros

40% da produgao vai para
Inglaterra e Espanha

LUIS MESQUITA DIAS,
DIRETOR-GERAL
Alargar as exportacoes
ao Norte da Europa

A ministra da Agricultura, Assun¢do
Cristas, 38 anos, também marcou pre-
senca no certame, Durante uma manha,
fez questao de cumprimentar todos os
produtores e de perder algum tempo a
ouvir os seus lamentos ou alegrias. «Este
setor tem grande ambicdo. Ha cada vez
mais gente a produzir e a drea de cultivo
aumentou 22% em dez anos. Ajuda muito
a aumentar o valor das exportacdes na-
cionais, que se situa nos 10%», expos.

ORGANIZEM-SE!
Paulo Martins € um estreante em feiras.
Na verdade, € também um estreante nas
exportagoes. Apesar de a sua empre-
sa existir desde 2007, s6 agora chega a
Franga e Espanha. Aos 35 anos, adminis-
tra a Horta Ibérica, uma firma da Pévoa
do Varzim, que trabalha com cerca de 20
pequenos agricultores. Paulo adquire-
-lhes os produtos e ocupa-se, depois, a
negociar com os grandes compradores.
«Este ano tem sido muito bom para nos:
os produtores ndo ficaram com nada do
que cultivaram. Vamos faturar um mi-
Ihdo e quinhentos mil euros», conta.
Carlos Marques, 43 anos, tem a mesma
func¢do na Horta Pronta. Esta organiza-
¢do, fundada hd 21 anos, junta 280 pro-

Organizacado de 280 produtores
da zona Oeste. Abébora,
couves, cenouras, batatas,
cebolas e alho francés

14 milhoes

nara Holanda, Alemanha,
a, Inglaterra, Irlanda, Polénia
Repuiblica Checa, Cabo Verde

CARLOS MARQUE, ADMINISTRADOR
Sem a sua organizagdo «muitos
pequenos agricultores ja tinham
desistido»

& Este setor tem
grande ambicao’

Assuncdo Cristas. ministra da Agricultura

dutores (também comecou com apenas
20) - foi a primeira do setor das frutas e
legumes, numa altura em que os produ-
tores estavam todos dispersos. «O facto
de se terem organizado permitiu passa-
rema escoar toda a producdo», diz. Hoje,
a Horta Pronta cultiva 6o mil toneladas
de couves, cenouras, batatas, cebolas,
aboboras e alho frances, em cerca de 800
hectares, especialmente nas zonas de Pe-
niche, Bombarral, Ribatejo e Odemira.
Este ano, as exportacoes devem atingir
20% da produgdo, com destaque para o
periodo de dezembro a junho, os meses
mais frios nos outros mercados. «Se nio
estivessem inseridos neste modelo orga-
nizativo, os agricultores mais pequenos
jateriam desistido», diz Carlos Marques.

Plantar quivis tem muito que se lhe
diga: a fruta ndo tolera geada, nem mui-
to calor. Por isso, a orla costeira a norte
apresenta um clima perfeito para explo-
rar esta cultura. E 14 que Vitor Araujo, 39
anos, sécio da Kiwi Greensun, mantém
160 hectares. Oitenta e cinco por cento

Quivis

3 milhdes de euros

85%. essencialmente para
Espanha, mas também Inglaterra,
Canada, Colébmbia e México

0S SOCIOS VITOR ARAUJO
E CLAUDIA LEITE
0 objetivo é crescer

dos quivis que produz sai do Pais, para
Espanha, Inglaterra, Canada, Colo6m-

bia ou México. «Nunca estive interes- ‘

sado no mercado nacional. Os nossos
supermercados s compram pregos e
querem porcaria. Eu aposto na qualida-
de», critica Vitor. Para poder exportar
mais, apostou numa variedade diferente
(Earligreen), colhida 45 dias mais cedo,
de forma a entrar no mercado quando o
Chile (um grande produtor) estd em fim
de campanha. O objetivo agora é crescer:
«Estamos a ampliar a drea de producdo,
porque hd mais procura do que oferta.
O quivi € um caso raro na agricultura. S6
que o investimento € muito pesado, cer-
cade 40 mil euros por hectare.»

Manuel Evora, enquanto administra-
dor da Luis Vicente, também sente esse
peso. Mas nem por isso deixa de registar
uma faturagdo de 50 milhdes de euros
por ano, a custa de fugir da sazonabilida-
de. «Cultivamos frutas no hemisfério sul
para conseguir trabalhar 12 meses porano.
Torndmo-nos especialistas em tropicais
€ exportamos para todo o mundo, a partir
do Brasil, Costa Rica ou Angola», diz. Atrés
desses produtos mais exéticos vio, por
exemplo, toneladas da portuguesissima
Pera Rocha - uma mio que ajuda outra.m

Uvas e uvas sem grainha

7 milhdes de euros

35 a 40% para Holanda, Suica,
Franca, Espanha, Polonia,
Luxemburgo, China

RICARDO COSTA,
RELACOES PUBLICAS,

E HENRIQUE SILVESTRE,
HERDEIRO
Destino: China

A BOA
NOTICIA

e E QUE

JA TEM

O OK! CASA

0 OK! Casa & o seguro multiriscos habitagao
que cobre os riscos do edificio e respetivo
recheio, disponivel em 3 modalidades
de acordo com as suas necessidades.

Do plano base até ao mais completo,
aqui a sua casa tem sempre uma soluggo.

Por isso, mude e aproveite ja o
preco especial de lancamento.

ADIRA E
POUPE JA!

\/’33 okteleseguros.pt

{, 808 200 840

Se preferir, envie um sms gratuito para o 4902
com o cadigo "VD CASA" e em 72 horas
sera contactado,

telesequros

Um Seguro da Via Directa - Companhia de Sequros SA.
Nao dispensa a consulta da informagdo pré-contratyal
e contratual legalmente exigida.




